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3 Phase de
mise en œuvre

Des dispositifs d’aides Région/FEDER pour faciliter le lancement
de vos premières actions à l’export 

Pour en savoir
plus, scannez

le QR code

Mise à disposition d’un pool d’experts et de coachs sur 5 thématiques : 

      Stratégie Développement commercial Réglementaire
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      Juridique Administration des ventes

2 Phase
opérationnelle

Accompagnement personnalisé. Faire monter en
compétence les équipes pour performer à l’export

50%
Pris en charge
par la Région
et le FEDER

UN SUIVI DANS LA DURÉE 

Un conseiller Team France Export du secteur, référent de l’entreprise,
suit le déroulé du parcours pas à pas, jusqu’à l’aboutissement du projet.

Le

+

Diagnostic : Connaitre le profil de votre entreprise et son potentiel export. Identifier les points
d’amélioration et de vigilance, les forces et faiblesses au regard de votre projet, votre organisation,
vos compétences, les moyens humains et financiers pour réussir votre développement à l'international.

Ciblage marché : Identifier deux marchés prioritaires à partir d’un ciblage de 5 marchés à potentiel
en fonction de l’activité de votre entreprise et de la nature de vos produits ou services.

Point conseil marché : Echanges avec un expert sectoriel d’un des deux pays ciblés pour permettre
à l’entreprise d’affiner et de valider sa stratégie sur un marché priorisé.

Plan d’action et budget : Définir les actions prioritaires à mener pour atteindre vos objectifs. Elaboration
d’un plan d’action à mettre en oeuvre dans les deux ans afin de développer un courant d’affaires. 

1 Phase
préparatoire 

Démontrer la faisabilité d’un projet export,
mieux se structurer et dé�nir ses marchés

100%
Pris en charge
par la Région
et le FEDER

7 606 € / HT

4 319 € / HT

Objectif : Guider et sécuriser le parcours à l’export des entreprises du Grand Est grâce à un accompagnement complet et personnalisé.
Un parcours sans embûche pour réussir à l’international !

PARCOURS EXPORTATEUR NÉO, PRIMO ET INTERMÉDIAIRE

PARCOURS EXPORT

NOUVEAU

O
pé

ré
 p

ar

Aide Salons et Missions
             de prospection 

Aide de 50 % dans la limite de 
8 000 € pour les opérations 
inscrites au Programme Régional 
Export Grand Est (PREGE)

Taux d’intervention 50 %             
maximum, aides 
plafonnées à 10 000 €
Pour un projet V.I.E : bonus 
de 5 000 €

Chèque export
             Chèque export




