bpi

SERVIR CAVENIR

VOUS ACCOMPAGNER POUR STRUCTURER VOTRE STRATEGIE A LEXPORT, CHOISIR UNE
ZONE DE PROSPECTION ET PREPARER VOS PREMIERES DEMARCHES A LINTERNATIONAL
VOUS APPORTER UN SOUTIEN EN TRESORERIE

e Frais de déplacement salariés et/ou du représentant légal de
I’entreprise.

e Frais de séjour de salariés et/ou du représentant légal de
I’entreprise (hotel, restauration, déplacement de proximité et
autres frais éventuels). Forfait de 200 € par jour et par personne.

e Formation linguistique pour les langues des pays visés et

formation en anglais ;

e Frais d’inscription et de participation a des manifestations
commerciales dont salons «phygitaux » et digitaux, a une
mission collective d’entreprise...

e Etude(s) de marché

e Traduction des documentations commerciales et du site internet
dans les langues des pays visés et en anglais ;

® Prestation d’accompagnement obligatoire réalisée par un
prestataire préalablement agréé par Bpifrance Assurance Export.

En savoir plus : hpifrance.ir

Dépdt en ligne

L*assurance prospection accompagnement est délivrée par Bpifrance Assurance Export au nom, pour le compte et sous le controle de I'Etat en vertu de Iarticle L.432-2 du code des assurances

TPE-PME

(CA export < 1M€)
Hors négoce international

Budget garanti
De 10000 €
a40000¢

Montant de I'avance
69% du budget
garanti

lerversement de
a0%
a la signature du
contrat

Tous pays

Sauf exclusion au titre de la
Politique Financement Export
(PFE) et pays sous sanction

Prospection:
24 mois
Franchise:
24 mois
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SERVIR CAVENIR

Période de prospection
24 mois

Vous définissez votre stratégie avec l'aide de votre
conseil et réalisez vos démarches de prospection

Période de franchise
24 mois

Vous développez votre activité commerciale
générée par vos démarches de prospection

Chiffre d’Affaires Export (CAE) sur la zone garantie

. ®

EAccord1

éDemande
:d’une APA

Signature du contrat APA sous

prestation par une société agréée?.

Exemple

Signature du

prestation?

\J

Avance = 65% du budget garanti
1er versement = 50% de |'Avance
auquel est soustrait le montant de la
prime (5% du budget garanti).

contratde

Budget demandé =40 000€

Budget garanti (budget éligible/retenu) = 40 000€

Avance = 65% x budget garanti = 65% x 40 000€ = 26 000€

18" versement = 50% x Avance — prime = 50% x 26 0000€ - 2 000€
187 versement = 11 000€

(1) Sous reserve du résultat de I'étude du dossier
(2) Le contrat de prestation doit étre transmis. Il doit étre signe par

I'Assuré et le prestataire de service. Ce dernier doit
obligatoirement et au prealable avoir eté agrée par Bpifrance
au titre des prestations de I'Assurance Prospection
Accompagnement.

réserve de la signature du contrat de

Déclaration de la zone garantie (pays visés)
et des dépenses engagées surla zone
garantie.

Bilan de la prestation

2éme versement = solde de I'Avance revue
en fonction des dépenses engagées sur la
zone garantie.

Deux cas possibles :

Si Dépenses engagées = Budget garanti

2¢ versement = 50% x Avance = 13 000€

Si Dépenses engagées < Budget garanti

Le montant de 'Avance est révise.

2¢ versement = 65% des dépenses engagées — 1%
versement

Période de remboursement

36 mois
Vous remboursez en fonction du succés de vos
démarches

Remboursement

Déclaration du CAE généré surla zone garantie

Succés commercial si CAE =210 x Avance : 100%
Avance.

Succeés partiel du projet si 3 xAvance < CAE <10 x
Avance : 10% x CAE.

Echec du projet si CAE < 3 x Avance : 30% Avance.

Trois cas possibles :
Pour une Avance = 26 000€
Succés - Remboursement = 26 000€

Succés partiel - Remboursement compris entre 7 800€ et 26 000€

Echec du projet : Remboursement minimum forfaitaire = 30% x
Avance =7 800€
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